
AUFGABENSTELLUNG 
Pronto Reinigung aus St. Gallen kümmert sich um die Unterhaltsreinigung von 
Büro- und Gewerbehäusern sowie von Industrieunternehmen. Nun sollten 
weitere Unternehmen als Kunden akquiriert werden.

STRATEGIE / IDEE
Es wurde ein «Weissbrief», d.h. ein extrem sauberes Mailing kreiert: Ein 
blütenweisser Brief, der dem Empfänger gleich demonstriert, wie sauber es in 
seinem Betrieb/Büro ausschauen würde, wenn Pronto bei ihm putzt. Der 
klitzekleine, in der unteren Ecke des leergeputzten Briefes platzierte QR-Code 
führte auf eine Landingpage, auf der man mehr über Pronto erfährt und den 
Dialog aufnehmen kann.

ERGEBNIS
Der QR-Code wurde von den Empfängern rege genutzt. 60% der Angeschrie-
benen besuchten die Landingpage. 8% davon vereinbarten einen Termin und 
5% bestellten sogar auf Anhieb eine Offerte. 

EXTREM SAUBER AKQUIRIERT

So sauber könnte es bei Ihnen aussehen.

So sauber könnte es bei Ihnen aussehen.


